
 

Bewerben Sie sich jetzt in Vollzeit an unserem Standort Homburg als 

Director of Sales (m/w/d) 

 
Ihre Aufgaben – herausfordernd und spannend 

§ Weiterentwicklung, Umsetzung und Sicherstellung der globalen, 
anspruchsvollen Wachstumsstrategie in enger Zusammenarbeit mit dem CEO, 
Marketing und Produktmanagement 

§ Marktpenetration in bestehenden Märkten, Identifikation neuer Märkte und 
Anwendung des erfolgreichen Geschäftsmodells in diesen Märkten 

§ Verantwortung für die globale Vertriebsorganisation und die gruppenweiten 
Ziele 

§ Ausbau und Weiterentwicklung eines erfolgsorientierten Vertriebsteams 

§ Weiterentwicklung der Distributionslandschaft und Etablierung eines 
Partnersystems für Multiplikatoren (Designhäuser & ODM) 

§ Persönliche Pflege und Ausbau von Beziehungen zu Keyaccounts 

§ Aufbau eines Vertriebscontrollings incl. Forecasting bis zu 5 Jahren, KPIs 

§ Weiterentwicklung und Harmonisierung der Vertriebsprozesse 

§ Ausbau des implementierten CRM Systems (Salesforce) 

§ Ständige Wettbewerbsbeobachtung zur Absicherung des nachhaltigen Erfolges 

 
Ihre Qualifikation – fundiert und adäquat 

§ Abgeschlossenes Studium als Wirtschaftsingenieur oder Betriebswirt 

§ Nachgewiesene Erfahrung im internationalen Vertrieb und in der Führung von 
internationalen Vertriebsteams 

§ Fähigkeit zur strategischen Ausrichtung und deren Umsetzung gepaart mit 
schneller, zielorientierter Handlungsfähigkeit im Nahbereich 

§ Befähigung in Kundenbedürfnissen zu denken und sie gleichzeitig im Sinne der 
Unternehmensstrategie umzusetzen 

§ Kosmopolitische Persönlichkeit mit dem Interesse kulturelle Dimensionen zu 
bedienen 

§ Hohe Affinität zu vertriebsunterstützender Tools, wie CRM und Drang diese 
gewinnbringend einzusetzen 

§ Überzeugende und gewinnende Führungspersönlichkeit, Netzwerker und 
Teamplayer 

§ Hohe Bereitschaft zu internationalen Geschäftsreisen 

§ Sehr gute Englischkenntnisse 

 

 

 
 
 

RRC Power Solutions 
gehört zu den weltweit  
führenden Anbietern 
hochwertiger Batterien  
und Ladegeräte.  
Wir entwickeln, fertigen 
und liefern unsere  
Premiumprodukte  
an die wichtigsten  
Hersteller in aller Welt.  
 
Werden Sie Teil  
unseres innovativen 
Unternehmens in der 
Elektronikbranche, 
dessen Produktkonzept  
den Markt der mobilen  
Stromversorgung  
revolutioniert. 



 

Unser Angebot – umfassend und attraktiv 
Wir bieten Ihnen eine spannende und unbefristete Vollzeitstelle in einem  
innovativen und zukunftssicheren Unternehmen, das branchenunabhängig  
und weltweit agiert. Neben einer leistungsorientierten Vergütung profitieren  
Sie bei uns auch von zahlreichen weiteren Vorteilen, wie z.B. betriebliche 
Altersvorsorge, flexible Arbeitszeiten, Firmenevents, Homeoffice, uvm. 
 
Haben wir Ihr Interesse geweckt? 
Nutzen Sie Ihre Chance und senden Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen unter 
Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung und des frühestmöglichen Eintrittstermins per 
E-Mail an personnel@rrc-ps.com. 


